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自動車セールスマンの販売成績と人格特性
ANALYSISOFPERSONALINYTRAITSOFCARSALESMAN

論文にアクセスする
https://www.jstage.jst.go.jp/article/jjpsy1926/43/3/43_3_113/_article/-char/ja/
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論文にアクセスする
https://www.jstage.jst.go.jp/article/jjpsy1926/53/5/53_5_274/_article/-char/ja/
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論文にアクセスする
https://www.jstage.jst.go.jp/article/jjpsy1926/54/2/54_2_73/_article/-char/ja/
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論文にアクセスする
https://www.jstage.jst.go.jp/article/jasmin/2018t10/0/2018t10_283/_article/-char/ja/
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セールスパーソンの業績と非認知能力についての研究 (秋山義継教授退職記念号)

A Research Note on Salesperson Performance and Non-Cognitive Skill

論文にアクセスする
https://takushoku-
u.repo.nii.ac.jp/?action=repository_uri&item_id=232&file_id=22&file_no=1
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セールス研究の現状と営業研究の課題 : 18のメタ分析論文のレビュー
(特集「新しい営業」の科学)

CURRENT STATUS OF SALES STUDIES AND PROBLEMS OF "EIGYO" STUDIES : A REVIEW OF 18 META-ANAIYSIS PAPERS

論文にアクセスする
https://jglobal.jst.go.jp/detail?JGLOBAL_ID=201802236664932028
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営業採用に向けた適性検査SALES SCORE コンテンツ

SALES SOLDIER

営業採用に特化した適性検査「SALES SCORE」サービスサイト
営業職従業員の人物特性を採用候補者と比較し
採用候補者のパフォーマンスや離職リスクを予測します

人気１０業界のセールスパーソンを徹底解剖
仕事内容をはじめ、業界風土や仕事へのモチベーションなど、
実際に働いてみないとわからない、営業の本音をデータによって紐解きます。

1分でわかるあなたの営業タイプ診断
19の質問から人物特性を導き出し、5種の営業戦士タイプと8種の営業属性であ
なたに適した営業スタイルと活躍できる環境を明らかにします。
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SALES SCOPE

SALES SCORE

https://sales-score.jp/soldier/
https://sales-score.jp/scope/
https://sales-score.jp/


Company  Profile

南 永一

渋谷区神泉町10-10VORT 渋谷神泉ビル6階

03-5784-4330 / 03-5784-4331

2012年6月15日

三井住友銀行 渋谷駅前支店

オルグロー株式会社（ALLGROW.Inc. ）

https://www.allgrow.co.jp

東京商工会議所

会社名

代表取締役

所在地

TEL/FAX

日本法人設立日

取引先銀行

加盟団体

URL

三菱UFJ銀行 渋谷支店
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